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I. CONSIDERACOES INICIAIS

O Relatério de Administrac@o da PBGAS, ao apresentar as principais acées
desenvolvidas em 2004, as perspectivas e desafios para 2005, €, com o
objetivo de consolidar a gestdo que ora se encerra, tiveram a infencdo de
criar condi¢coes favordveis para continuidade de suas atividades, bem como
o propdsito da transparéncia e da prestacdo de contas & sociedade.

Il. DESEMPENHO ECONOMICO-FINANCEIRO

| 2004 2003 2002 |
Receita Liquida de vendas 41.315 38.884 23.930
Resulfado antes da tributacdo 9.148 2.019 3.587
Margem de Contribuicdo 12.581 10.994 6.181
Lucro liquido 6.062 5,976 2.495
Total de ativos 60.159 21.258 12.811
Total do Patriménio Liquido 26.962 16.803 10.135
Resultado das operacdes 9.136 8.349 4,099
Depreciacdo, amortizacdo 1.039 818 782

[ Investimento 33.576 5.297 1.074 |

|Vo|ume Comercializado (em 1.000 m?3) 23.113 86.997 80.956 |

Legislagdo Societdria — RS mil
Resultado das operacdes exclui resultado financeiro

Com um faturamento bruto anual de R$ 58,03 milhdes, em 2004, a PBGAS
continua consolidando as conquistas realizadas, com um crescimento de

12,87% no faturamento em relacdo ao ano anterior.
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Conpanhia Par aibana de Gas

lll. DESEMPENHO DOS NEGOCIOS

i. Volume de Vendas

Atualmente a PBGAS atende a 55 clientes nos ramos industrial, automotivo,

residencial e comercial.

Em relacdo ao ano anterior, o indice de vendas por metros cubico/ano

cresceu 7,03%, atingindo um consumo didrio de 255,10 mil m3,
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ii. Lucro Liquido e Margem de Contribuicdo

O lucro liguido do exercicio foi de RS 6.062 mil, 1,44% superior ao resultado
de 2003, quando atingiu RS 5.976 mil. A margem de contribuicdo do
periodo foi de RS 12.581 mil, 14,44% superior ao resultado de 2003 que foi
de RS 10.994 mil.

iii. Geracao de Impostos

Em 2004 a PBGAS arrecadou R$ 11,56 milhées de ICMS, representando um
crescimento de 14% de beneficios ao Estado, comparando-se ao ano de

2003.
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ICMS ARRECADADO
(Valores em milhoes de R$)

2002 5,89

2003 10,14

2004 11,56

Iv. INVESTIMENTOS

Os investimentos em 2004 totalizaram RS 33.576 mil, valor 533,87% superior
ao aplicado em 2003, guando foram investidos RS 5.297 mil.

Os investimentos de relevancia para a empresa em 2004 foram aplicados
Nos seguintes projetos:

- Gasoduto Jodo Pessoa / Campina Grande
Extensdo Total: 120 Km
Concluido em 2004: 82 Km
- Rede Interna de Campina Grande
Extensdo Total: 14 Km
Concluido em 2004: 1,2 Km
- Ramail Sul, interligagcdo de Sub Ramais e Ramal Norte.
Extensdo Total: 43,2 Km
Concluido em 2004: 35,1 Km

V. ASPECTOS DE SEGURANCA, MEIO AMBIENTE E SAUDE.

Em 2004, a PBGAS, elaborou o Plano de Acdo de Emergéncia, com a
implanta¢cdo da Primeira Etapa, que consiste na apresentagcdo do plano e
entrega deste aos clientes e 6rgdos técnicos especificos.

Implantou Diretrizes de Seguranca, Meio-Ambiente e Sadde para as
empresas Contratadas, responsdveis pela Construcdo e Montagem de
Gasoduto.

E, ainda, realizou Estudos de Impacto Ambiental e Andlise de Riscos para o
frecho de gasodutos a serem instalados na Rede Geral da Grande Jodo
Pessoa, Gasoduto Tronco Jodo Pessoa/Campina Grande e Rede Interna
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de Campina Grande, bem como a elaboracdo do programa de
monitoramento ambiental, para atender as condicionantes das Licencas
Ambientais e Acdes das medidas mitigadoras do EIA/RIMA.

VI RELACOES COM A COMUNIDADE

No campo social a PBGAS firmou Contratos de Patrocinio conforme a
sequir:

1) Associagcdo Amigos do Judd - AAJ/PB, para a participacdo do
atleta Joewerton Bruno do Nascimento na IV Copa Internacional/CE
e no XVII Campeonato Nacional Brasileiro/BA, realizados, em
Fortaleza e Salvador, respectivamente;

2) Associacdo dos Docentes da Universidade Estadual da Paraiba -
ADUEPB, para participacdo no Encontro dos Coordenadores Gerais
dos Pontos de Cultura, realizado em Sdo Paulo/SP;

3) Fundacdo Espaco Cultural da Paraiba — FUNESC, para patrocinio ao
X FENART - Festival Nacional de Arte, realizado em Novembro/2004.

VIl ACOES DESENVOLVIDAS EM 2004

Em 2004, desenvolvemos acdes bastante expressivas e relevantes para o
desenvolvimento/crescimento da empresa, destacando-se:

e Ramal Jodo Pessoa/Campina Grande e Rede Interna de Campina
Grande

O Projeto que teve inicio em abril deste ano, e que compreende um
tfrecho de, aproximadamente, 120 km de ramal tronco e cerca de
14 km de ramal de distribuicdo interno & cidade, dispondo
atualmente com 83,2 kn de dutos construidos e cronograma da
obra dentro do prazo, sua conclusdo estd prevista para junho/2005.

e Ramal Norte

O empreendimento do Ramal Norte contempla o atendimento a 5
industrias e 3 postos de GNV, interligados a um gasoduto principal de 4
polegadas o qual tem como objetivo ampliar a comercializacdo gas
natural e atender a novos consumidores nos segmentos industrial e
automotivo nos municipios de Santa Rita e Bayeux.

O primeiro trecho de 9 km, de um total de 14 km de extensdo e
di@metro de 4 polegadas, com inicio na CIPATEX e término na
Sa@o Paulo Alpargatas, foi concluido este ano.
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e Sub-Ramais

Esse Projeto de 6,5 km de extensdo, e que engloba a constru¢cdo
de varios sub-ramais para o atendimento de novos clientes dos
segmentos industrial e veicular, localizados nos municipios de
Jodo Pessoqa, Bayeux e Cabedelo, teve como conclusdo, este
ano, de 3,4 km de seu total, o qual contemplou Postos e IndUstrias
da Capital.

Previsto para abril de 2005 o inicio das obras do Segundo Trecho
do referido empreendimento.

VIl PERSPECTIVAS E DESAFIOS PARA 2005

Visando consolidar a PBGAS como empresa concessiondria distribuidora
de gdas natural para fins industriais, automotivo, comercial e para geracdo
de energia, as perspectivas para o ano de 2005 sdo bastante otimistas.

Neste sentido, vale destacar:

Ramal Jodo Pessoa/Campina Grande e Rede Interna

A conclusdo do gasoduto Jodo Pessoa/ Campina Grande e Rede
Interna de Campina Grande estd prevista para abril/2005.
Iniciaimente afenderd a clientes dos segmentos industrial (8
inddstrias) e automotivo (4 postos), além de iniciar o processo de
interiorizacdo do gas natural no Estado da Paraiba.

Ramal Norte

O segundo frecho de 5 km, de um total de 14 km de extensdo e
diGmetro de 4 polegadas, que se destina a atender ao Municipio de
Bayeux, contemplard o fornecimento a 03 industrias e 02 postos de
GNV até Junho/2005.

City Gate Mamanguape

Com a implan’rcc;gjo de um city-gate em Mamanguape pela
Petrobras, a PBGAS iniciard o fornecimento de gds natural
canalizado, inicialmente a 02 (duas) industrias e 02 (dois) postos de
GNV.

O inicio deste empreendimento estd previsto para setemioro/2005.
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Residencial e Comercial

As atividades relacionadas com o Plano de Ac¢cdo Residencial e
Comercial da PBGAS, tiveram inicio efetivo em outubro/2004, com a
criagcdo da Assessoria de Desenvolvimento de Mercado Urbano, que
ficou responsdvel pela coordenacdo daquelas atividades.

Em novembro/2004 foi proposto e aprovado o Plano de Acdo
Residencial e Comercial da PBGAS que estd subdividido em 3
etapas.

A 12 etapa iniciada em dezembro de 2004 contempla todas as
atfividades relacionadas com os aspectos legais e normativos, tais
como, a elaboracdo do projeto lei municipal visando regulamentar
a instalacdo permanente de gds canalizado nas edificacdes do
municipio de Jodo Pessoa, preparando as edificacdes para
receberem o Gdas Natural de forma segura. Nessa etapa fambém
estd prevista a elaboracdo do Regulamento de Instalacdes Prediais
- RIP da PBGAS, que serd o documento base para construtores,
engenheiros, arquitetos e projetistas para a elaboracdo de projetos
de instalacdo predial inferna adequando as edificacdes para
receberam o gds natural. Essa etapa que se estenderd até marco
2005 contempla ainda reunides na prefeitura de Jodo Pessoaq, visitas
a outras concessiondrias visando colher subsidios para o Plano da
PBGAS, reuniées com o CREA, Corpo de Bombeiros e outros érgdos
que tenham algum envolvimento com as atividades a serem
desenvolvidas para a implantacdo do referido Plano de A¢cdo.

A 2?2 etapa a ser desenvolvida em 2005, prevé o levantamento e
atualizacdo dos dados de mercado com o objetivo de identificar as
edificagcdes residenciais e comerciais que fardo parte de um plano
piloto contendo em torno de 200 consumidores. Para esse objetivo
estd previsto o desenvolvimento de todas as atividades
relacionadas, tais como, elaboracdo do memorial descritivo,
contratacdo de empresas para readlizarem o levantamento da
siftuacdo dos edificios bem como as respectivas adequacdes
normais. Além disso, serd proposta a politica comercial para os
segmentos residencial e comercial bem como a definicdo de todos
os critérios técnicos que envolvem a ligacdo de gds para o
consumidor. Finalmente estdo previstas as acdes relativas a
definicdo e implantagcdo de um “call center”, e de uma estfrutura
minima de apoio para atender os referidos segmentos, tais como,
atendimento as emergéncias, assisténcia técnica, orientacdo e
fiscalizacdo de projetos, comercializacdo das ligacdes junto aos
condominios, acompanhamento de obras e etc. Essa etapa esta
prevista para se estender até setembro de 2005.
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A 3% etapa serd dedicada & consolidacdo dos trabalhos iniciados
na 2¢ etapa, ajustando os critérios onde for necessdrio e preparando
a empresa para fazer a expansdo das ligagcdes relativas aos
segmentos residencial e comercial. Nessa etapa serdo elaborados
novos memoriais descritivos e contratadas novas empresas. Serd
completado o levantamento dos dados de mercado que auxiliardo
na elaboracdo do fracado da rede que alimentard as edificacoes
selecionadas para o plano de expansdo. Espera-se que a partir
dessa etapa os trabalhos relativos a esse segmento sejam rotinizados
e a partir de entdo seja conquistado um ndmero cada vez maior de
consumidores compativeis com as metas que serdo estabelecidas
Nos planos anuais da empresa.



